
Ce CAP est une formation idéale pour ceux qui souhaitent évoluer
dans le secteur du commerce, de la vente et de la relation clients. En
tant qu’équipier polyvalent, vous serez formé(e) à l’accueil des clients,
à la mise en rayon, à la gestion des stocks, à l’encaissement et à la
gestion des espaces de vente.

Vous deviendrez un(e) acteur(trice) clé du bon fonctionnement d’un
point de vente et interviendrez sur des missions variées et
dynamiques. Que ce soit dans la grande distribution, le commerce de
détail ou les boutiques spécialisées, ce diplôme vous prépare à une
gamme très variée de métiers passionnants.

Site internet :
www.lycee-monts-lyonnais.fr

CONTACT :
04 77 52 74 52
accueil@lycee-monts-lyonnais.fr

9 Rue de Montbrison - Chazelles-sur-Lyon

ÉQUIPER POLYVALENT DU  COMMERCE 
CAP EPC 



Suivez nous sur 
les réseaux sociaux :

Campus des Monts du Lyonnais

ADMISSION

En CAP 1ère année :
Les élèves sortant d’une classe de 3ème
générale ou d’une 3ème prépa-métiers.

En CAP 2ème année :
Les élèves ayant déjà obtenu un CAP, un
baccalauréat général, technologique ou
professionnel.

PROJETS ET PRATIQUES
PÉDAGOGIQUES

Suivi individualisé du projet de l’élève.
Accompagnement personnalisé.

Référentiel centré sur des situations réelles
de travail en entreprise.

Visites d’entreprises, collectivités.
Intervention de professionnels 

Accompagnement à l’orientation et à
l’insertion professionnelle.

Un volume horaire dédié pour la réalisation
d’un projet pluridisciplinaire visant à
développer l’inventivité et la créativité. 

POURSUITES D’ÉTUDES

Un autre CAP en un an
Une première Bac professionnel 
dans le tertiaire
Un certificat de spécialisation

DÉBOUCHÉS PROFESSIONNELS

Employé(e) de commerce
Vendeur/ Vendeuse 
Caissier/ Caissière

15 semaines de PFMP obligatoires et
évaluées pour l’obtention du diplôme
réparties sur les 2 années de scolarité. 

PÉRIODE DE FORMATION EN
ENTREPRISE (PFMP)

Recevoir et suivre les commandes.
Mettre en valeur la marchandise.
Approvisionner les rayons.
Fidéliser la clientèle.
Conseiller et accompagner le client dans
son parcours d’achats.

Formation professionnelle :

FORMATION DISPENSÉE

Français
Mathématiques
Langue vivante 1 et 2 : anglais et
espagnol 
Histoire-géographie 
Arts appliqués 
Education Physique et Sportive (EPS)
Prévention Santé Environnement (PSE)

Formation générale :


